Chauffeur indépendant sans capacite de
transport : quelles solutions ?

Passer du salariat a I'indépendance : comprendre les modéles, les possibilités et les étapes a
préparer.

Vous étes chauffeur routier, vous avez de I'expérience, vos permis et une bonne connaissance du terrain.
Pourtant, vous avez parfois le sentiment de stagner : méme employeur, horaires imposés, rémunération
qui évolue peu ou reconnaissance insuffisante. Cette situation peut amener a envisager une autre fagon
d’exercer votre métier.

Deux activités a ne pas confondre

Quand on parle de création d’entreprise dans le transport, on pense souvent au transporteur qui organise
et réalise des opérations de transport pour ses clients. Cette activité est soumise a des regles spécifiques,
notamment en matiére de capacité professionnelle, d'accés a la profession et de moyens d’exploitation.

Il existe aussi des situations ou un professionnel propose avant tout une prestation de conduite,
c’est-a-dire son savoir-faire et son temps de travail, au volant d'un véhicule mis a disposition par
I'entreprise cliente. Le modéle économique et les obligations applicables peuvent alors étre différents. La
distinction dépend toutefois de la réalité de la prestation et de son organisation, pas seulement du nom
donné au contrat.

Vendre son savoir-faire plutét que posséder un camion

Dans une prestation de conduite, le chauffeur peut intervenir pour différentes entreprises, selon les
missions convenues, et facturer ses services dans un cadre professionnel. Il n’est donc pas
nécessairement propriétaire du véhicule utilisé. Pour certains conducteurs, cette organisation peut
permettre d’envisager une transition progressive, sans financer immédiatement I'achat d’un poids lourd.

Avant de démarrer, il est essentiel de vérifier que I'activité envisagée reléve bien d’'une prestation de
conduite et non d’'une activité de transport public routier de marchandises réglementée. Il faut également
éviter toute situation qui présenterait, dans les faits, les caractéristiques d’'un emploi salarié déguisé :
autonomie réelle, organisation des missions, responsabilités et conditions contractuelles doivent étre
examinées.

Quel potentiel de chiffre d’affaires ?

La vidéo évoque, a titre indicatif, des niveaux de facturation journaliére de 180 a 250 € pour un chauffeur
en véhicule Iéger et de 300 a 380 € pour un chauffeur poids lourd. Ces montants sont des exemples
mentionnés dans la vidéo, et non des tarifs garantis ni une estimation universelle du marché.

Le chiffre d’affaires facturé n’est pas le revenu disponible. Il faut en déduire les cotisations sociales, les
impobts éventuels, les assurances, les frais professionnels, les périodes sans mission, les congés et les
éventuels frais de gestion. Le tarif doit étre calculé en fonction de votre situation et du nombre de jours
réellement facturables.

L’administratif : un obstacle qui se prépare

Créer une activité suppose de choisir une forme juridique et un régime fiscal et social adaptés, d’effectuer
les formalités de déclaration, de comprendre les régles de facturation et de suivre les obligations
comptables. Selon la situation, les questions de TVA, d'assurance professionnelle et de responsabilité
doivent aussi étre clarifiées.
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Une méthode simple consiste a avancer étape par étape : définir précisément la prestation proposée,
vérifier le cadre réglementaire, chiffrer les codts, choisir le statut, réaliser les formalités, puis préparer les
documents commerciaux et le suivi administratif.

Un accompagnement peut-il aider ?

Un accompagnement & la création peut apporter une méthode, des modéles de documents, des listes de
vérification et un appui pour comprendre les démarches. Une communauté de professionnels peut
également faciliter les échanges d’expérience. Avant de choisir un accompagnement, vérifiez précisément
ce qui est inclus, son prix, les délais annoncés et les démarches qui restent a votre charge.

Les étapes a envisager

« Décrire votre activité : conduite seule, missions, types de véhicules et clients visés.

« Faire vérifier le cadre |égal correspondant a la prestation réellement proposée.

« Evaluer vos tarifs, vos charges et votre revenu net prévisionnel.

« Choisir une structure et un régime adaptés, puis effectuer les formalités nécessaires.

« Préparer devis, factures, assurances et outils de suivi.

 Développer un réseau de clients et organiser votre prospection.

Conclusion : prendre le volant de sa carriere

Devenir indépendant ne signifie pas forcément changer de métier. Pour un chauffeur expérimenté, cela
peut étre une évolution de sa maniéere de travailler : passer d’'un poste salarié a une activité de prestation,
avec davantage de démarches et de responsabilités, mais aussi une autre organisation possible.

Vous envisagez de devenir chauffeur indépendant ? Prenez le temps de décrire votre projet et de vérifier son
cadre réglementaire avant de vous lancer. Une bonne préparation permet de décider en connaissance de cause.

Note importante : Cet article reprend et réorganise les idées de la transcription fournie. Les indications
juridiques et les montants ne constituent pas une validation réglementaire ou une promesse de revenus.
Faites confirmer votre situation auprés des organismes compétents ou d’un professionnel du droit ou de la
comptabilité avant toute création.
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